Checklista Steg 1 - Affärsplan
Formulera din affärsidé så att alla kan förstå!
Skriv ner din affärsidé

Checklista Steg 2 – Dina personliga förutsättningar
Känns affärsidén rätt?
Vad tycker familjen?

Är du envis och säljande?
Checklista Steg 3 – Rätt tidpunkt
Hur är din situation?
Hur ser marknaden ut?

Checklista Steg 4 – Nätverk- dina kontakter
Utnyttja andras erfarenhet – vilka känner du?
Det räcker oftast inte med ett bollplank!

Checklista Steg 5 – Marknaden och konkurrenterna
Vilka är dina kunder och var finns dom?
Vad är rätt pris och varför ska kunden köpa av dig?

Vad vet du om konkurrenterna?

Checklista Steg 6 - Marknadsföring
Hur skall kunderna upptäcka mig?
Planera dina marknadsaktiviteter och tänk på ansiktet utåt!

Checklista Steg 7 –  Budget och lönsamhet
Gör en startkalkyl – klarar du utgifterna?
Gör en likviditets och resultatbudget!

Var kostnadsmedveten!

Checklista Steg 8 – Bokföring, redovisning och revision
Vem skall sköta den löpande bokföringen?
Välj revisor som stämmer med din personkemi. Tänk på att revisorn skall vara ditt bollplank.
Checklista Steg 9 – Rätt företagsform och företagsnamn
Hur minskar du det personliga risktagandet?
Vad blir skattekonsekvenserna?

Företagsnamn – testa på vänner!

Ange fler alternativa företagsnamn vid registrering.

Ta inte fram några kostsamma trycksaker innan registreringen är klar!

Checklista Steg 10 – Bank och finansiering
Vad finns det för finansieringsalternativ?
Vad säger banken?

Mörka aldrig någon information och glöm inte affärsplanen!

Checklista Steg 11 – Skatter, avgifter, tillstånd och lager
Ansök om F-skatt.
Hur gör du med momsen?

Behövs tillstånd?

Checklista Steg 12 - Försäkring
Starta inte utan försäkring
Checklista Steg 13 - Avtal
Tala med experter innan du ingår något avtal!
Är ni fler, glöm inte kompanjonsavtalet

Checklista Steg 14 – Lokaler och utrustning
Hur stora lokaler behöver du egentligen?
Vilken utrustning är nödvändig?

